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positionierung
im newsletter.

So machst du sie sichtbar

Eine klare, einzigartige Positionierung ist das starke
Fundament fUr dein gesamtes Business. Sie hilft dir,
deine Marke aufzubauen, also als Expert:in fur

dein Thema sichtbar zu werden, und die ideal zu dir
passenden Kund:innen anzuziehen.

Dazu muss die Positionierung
unbedingt konsequent und
konsistent Uber alle Kanile
nach drauf3en getragen wer-
den — natirlich auch in dei-
nem Newsletter! >>>

Das ist Evelyn

Evelyn GrofBmann ist Positionie-
rungs-Coach, Netzwerk-Enthu-
siastin und DIE Elevator-Pitch-Ex-
pertin. Im 1:1-Coaching entwickelt
sie mit dir deine klare, einzigartige
und authentische Positionierung.
Die Magie deines wirkungsvollen
Elevator Pitchs erlebst du in ihrem
Elevator-Pitch-Trainingscamp.

> www.evari.de

Immer dabei: lhre Superpowers
Struktur, Képfchen-Klartext und
ihr Gespur fir Worte.

By the way: lhren eigenen News-
letter versendet die Diplom-
Betriebswirtin (FH) schon seit
15 Jahren!


http://www.evari.de
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Wie geht das konkret: Positionie-
rung im Newsletter sichtbar ma-
chen? Das sind meine fiinf Tipps:

Tipp 1: Ein Konzept,

das zu dir passt

Entwickle ein Konzept, das zu
dir als Person passt und deine
Einzigartigkeit unterstreicht. Der
eine erzdhlt lieber eine langere
Geschichte, die andere teilt gern
kurz-knackige Infos in verschiede-
nen (wiederkehrenden) Rubriken.
Welche Tonalitdt passt zu dir —
eher locker oder eher formell?
Auch das Visuelle (Corporate
Design, Bildsprache) gehért dazu.

Tipp 2: Deine:n Wunschkund:in
vor Augen

Wenn du deinen Newsletter
schreibst, dann stell dir vor, du
schreibst einen Brief an deine:n
Wunschkund:in. Ganz personlich,
auf ihre:seine Herausforderungen
Bezug nehmend, nah an deinem

Thema wahrgenommen werden?
Also zeige in jeder Ausgabe deine
Expertise rund um dieses Thema.
Beleuchte es aus unterschiedlichen
Perspektiven, gib Tipps, erlautere
deine Methoden usw.

Tipp 4: Nutzen riiberbringen
Veroffentliche Testimonials und
lass deine zufriedenen Kund:in-
nen sprechen. Damit zeigst du
glaubwiirdig, welchen Nutzen dein
Angebot hat, was sich verdndert,
wenn man mit dir arbeitet / bei dir

kauft.

Tipp 5: Personlichkeit schafft
Verbindung
,~volume up” flr deine Einzigartig-

WER | Deine Einzigartigkeit

newsletter ﬂ

Produkt-/
Leistungs-
spektrum

Einzigartig-
keit

Nutzen Zielgruppe

Positionierung einfach gemacht mit dem Positionierungs-Puzzle

von Evelyn GroBBmann

Positionierungs-Puzzle

FUR WEN | Deine Zielgruppe

gesprochenen Sprachstil. Warum, Mission, Werte. Wissen, Dein:e Wunschkund:in, sein/ihr

Erfahrungen, Kompetenzen. Problem, seine/ihre Sehnsucht.
WOZU | Der Nutzen
Probleml&sung, vorher-nachher,
was bringts.

keit! Trau dich, jenseits von ,,So
macht man das", deinen eigenen
Weg und Stil zu finden und au-
thentisch zu sein. Je mehr du
Personlichkeit zeigst und ~ >>>

Tipp 3: Dein Thema im
Mittelpunkt
Du willst als Expert:in fur dein

Starken, Superpowers, Spal3.
WAS | Dein Produkt-/
Leistungsspektrum
Sammeln, gliedern, reduzieren,
fokussieren.



https://www.evari.de/form-pospuzzleausfuell/
https://www.evari.de/form-pospuzzleausfuell/
https://open.spotify.com/show/6iWe8HMPb4NZl9I9u8oz1k
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deine Geschichte(n) erzdhlst, des-
to mehr schaffst du echte, emo-
tionale Verbindungen zu deinen
Leser:innen.

Meine Empfehlung

Prife nach dem Schreiben jedes
Newsletterentwurfs,

ob er diese funf
Tipps beherzigt.
Spiegelt er dei-

ne Positionie-

rung und deine

INFO

Einzigartigkeit wider? Wird so
richtig splrbar, was dich wertvoll
macht!?

Ubrigens: Das gilt immer

Deine Positionierung klar zu ken-
nen und nach drauf3en zu tragen,
ist nicht nur im Newsletter wich-
tig, sondern zum Beispiel auch fur
deinen Social-Media-Content oder
wenn du dich kurz & knackig auf

Netzwerkevents vorstellen sollst.
<<<

Fillt es dir noch schwer, deine Positionie-

rung auf den Punkt zu bringen und dich
und dein Business selbstbewusst und
wirkungsvoll vorzustellen?

Dann besuche Evelyns 0 €-Workshop
,,Dein Elevator Pitch: Von mittelmaBig

zu einzigartig!* am 19. Juni um 9 Uhr.

Der Sinn des Lebens
besteht nicht darin,
ein erfolgreicher Mensch
ZU sein, sondern
ein wertvoller.

Albert Einstein
war ein schweizerisch-US-amerikanischer theoretischer Physiker deutscher Herkunft.
Er gilt als einer der bedeutendsten Physiker der Wissenschaftsgeschichte
und verdnderte mit seinen Forschungen maf3geblich das newtonsche VWVeltbild.


https://www.evari.de/workshop-elevatorpitch
https://www.evari.de/workshop-elevatorpitch
https://www.evari.de/workshop-elevatorpitch

